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Danobat logra un contrato
de 50 millones, el mayor
de la maquina-herramienta

Cecilia Morin

El Grupo Danabat, integrado en
la Cosporacién Mondragén y lider
en el sector de la miquina-herra-
mmienta en el Essado, ha obtenido un
pedido por un importe superior a 50
millorses de euros de b empresa ru-
=3 TV, primer (abricanne de va-
gones de mercancias de su pais.
Ademds, ha firmado un acuerdo de
calaborackin con los Ferrocarriles
de Rusia (RZF) v con o grupo ruso
constructor de maquinaria Trans-
mashholding (T.MH.) que incluye,
inicialmente, el suministro de dos
Instalaciones Tlave en nuno” para la
fabricachén de bogies, asi como una
linea para producir efes montades,
por mds de 40 millones de eurcs,
contratos que previsiblemente en-
trarin en viges &n 2009,

Fara o vicepresidente de la Corpo-
raciin Mondragén v director general
del Grupn Manobat, Rafsel Barrenet-
e, e300 408 CONGTAAGS SAponen U
hito importante “destro de este nu-
barrén de noticias malas”, Asimis-
ma, destach la imporanca de entrar
N un mercado emergente coma s
Rusia ¥ e un seclor estrabigico co-
mo ¢l del ferrocarril.

Bafael

durante la

Para llevar a cabo ef primero de
los contratos, que comprende el di-
sefbn de una linea totalmente auto-
matizada y flexible para la fabrica-
cidn de ejes montados de
fervocarril, ¢l Grupo Danobat ha
comstitubdo 13 empresa de ingenic-
ria Danobat Railway Sistems. Esta
miseva firma, que supondrd una in-
versida de uncs 10 millorses de eu-
ros, estard situada en un pabellon
de 10,000 m’ en Bergara y contard
«com una plantilla de 60 personas.

Ademds, la compaflia ha compra-
do un termeno de 20,000 m' en India
en el que invertird uncs seis millanes
e puros para levantar unas instala:
«ciones dirigidas al montaje de md-
quinas estindar para el mercado lo-
cal y abeird una delegaciin on Rusia,

Grupo Danobat, que emplea en
st conjunte a 1.328 personas, lo-
grard este aito una facturacion de
270 millones de euros, un 12%
mis que en 2007, de los que un
&0% provendrd del mercado inter-
nacional. De cara a 2009, Barrenet-
xea asegurd que la cantidsd de pe-
didos con los que ya cuenta hace
que el grupo vea el futuro inme-
diato “con cierta tranquilidad”.

firmados.

La compaiiia realiza un gran esfuerze ampliando la gama de caberales de fresade

[Equinz-Herramienta

La firma ha aumentado su exportacién llegando al 90%

CME desarrolla nuevas
para la EMO 2009

maquinas
* Ainara Sarobe

Maquinaria CME, fabricante de
fresadoras CNC de bancada fija ¥
columna mivil, trabaja actusalmente
en el desamollo de dos mueves mo-
delos de columnas miviles que se
suman a la acual gama de produc-
tes permitiendo mayor varkedad de
soluciones a sus clientes. La empre-
5 presentard una de estas poveda-
s en la fierla EMO 2009 en Milin.

Siguiendo con su actual politica
de 1+ D+, CME ead haciendo un
gran esfuerzo para ka ampliaciia
de la gama de cabezales de fresa-
do desarrollando nueves produc-
103, como es el caso de bos cabeza-
les birotativos con ejes continuos
v las cabezales apros para fresado
y torneado. Gracias a estas mejo-
ras la firma espera ampliar el mer-
cado abarcando nuevos sectores,
come ¢l aeroespacial, un sector
muy exigente que requicre de este
tipn de tecnologias.

Intermaher vende maquinaria por
725.000 euros en su ‘Open House’

Maite Martinez

Intermaher, empresa dedicada a
la venta e miquina-berramienta
por arranque de virua del fabri-
cante japanés Mazak, ha cerrado
aperachones de venta de maquina-
ria por valor de 725.0000 curos
durante la celebracian de sus jor-
nadas de puertas abiertas ("Open
House’), celebradas en sus instala-
clones alavesas de Legutiano.

Durante cuatro dias, el centro
tecnodigica ka recibido la visita
de 223 clientes interesados en la
maquinaria expuesta. Segin ¢l
gerente de Intermaher, Roberto
Hernande, “la participacién y el
nivel de negocio aleanzade han
sido todo un éxito. Ademds, espe-
ramos que en breve muchos de
los contactas fructifiquen en nue-
Vas operaciones”, asegura.

Intermaher ha expueste nueve
mdquinas como muestra de la
avanzada tecnologla en centros de
tomeado, mecanizado ¥ miquinas
mubtitarea de Mazak, con demos-
wrackones ‘in sity’. Tsukasa Taka-

.
Tsukass Takamatsu, subdirector general de Mazak Europa

matsu, subdirector general de Ma-
zak Eurcpa, ¥ Edmund Parkes, ge-
rente de nacional Distributors de
Mazak Europa, han acompafiado &
los directivos de Intermaker en la
celebracidn de las jornadas.

Ademds, CME estd trabajando en
la versatilidsd de su gama de pro-
dueto para poder dar saluciones es-
pecializadss con un menor plazo de
entrega, actual caballo de batalla de
este tipa de soluciones,

Carga de trabajo hasta 2010
Como en anteriores. epercicios, el
mercado priocitario y de referencia
de CME s ¢l curopeo, pero también
g a pafses como Argentina, Bra-
5il, México, EEULL, Canadd, China,
Tallandia, India, Argelia, Marrue-
oo, Suddfrica o Australia, dedican-
do un 90% de su produccion a la
exportacibn, debido en gran parte a
la caida de la demanda del mercado
interior segin comenta Thaki Beitia
desde ¢l deparamento comercal.
Beitia asegura que se percibe una
bajada en los pedides de magquina
pequefia, mientras que las media-
nas y grandes se mantienen. Ac-
tualmente, un 15% de su produc-
cidn va destinado al sector edlico.

La compaiia de Itisr [aetard en
&l pasado ejercicio 24 millones de
eurts y en 2008 espera alcanzar los
25,5 milkones. Actualmente Ly carte-
ra de pedidos de CME alcanza hasta
€l fin del ejercicio 2009.

Entre los pedidos para servir prd-
ximamente destsca una miguina
con los dRimos desarrollos en tec-
nologia, para la planta en EEUU.
de una firma lider en el mercada de
produccitn de neumdticos de auso-
mosidn. También se entregarin va-
rias mbquinas grandes destinadas &
La fabricacién de componentes espe-
clabes para el transporte de enengia.

Par iiltimo, se instalard una mi-
quina especial de gran precisién,
para la empresa Osatu Mekaniza:
tuak para mecanizar engranes pa-
ra la industria edlica. La méquina
dispone de dos estaciones paletiza:
das para carga automilica de pie-
2as, consiguiendo aumentar asi el
rendimiento ¥ productividad de la
miquina,

Goratu se adjudica un
pedido de tres millones

E.E.

La compafifa guipuzcoana Go-
ratu construird para la empresa
brasilefia Vallouree & Sumitomo
Tubos do Brasil [VSE) tres tornos
Géminis de grandes dimensiones,
valorades en mis de wres millo-
nes de euros.

VSE &3 una empresa de nueva
construccidn, una “joint-ventune’
entre ka francesa Valouree y L ja-
ponesa Sumitome, ambas con una
experiendia de mds de 30 afios en
la fabricacidn de conexiones Pre-
mium destinadas al secior de pe-
triben y gas. A raiz del acverdo al-
canzado entre Lis dos compafias,
se llevard a cabo una inversitn
aproximada de 1.600 millones de
dilares en la nueva planta en Bra-
sil, en la recién creada VSB.

Para la mseva planta Gosatu s~
‘ministrard 1res tornas Géminis pa-

£a la fabricacidn de tubos de ala
tecmologia, Se preve que los lormos
se suministren dusante el dlimo
custrimestre del 2009 y el primer
cua-irimesire del 2000.

Los modelos sdquiridos son GHT
5 G4, GHT 9 G4 y GHT 18 G4, ror-
nod de ala capacidad de mecaniza-
do personalizados para la fabrica-
chin de tubos de alta tecnologia.

Gorat, fabricante de Tornos Gé-
minis y Fresadaras CNC Lagun, es-
td asentada en Elgoibar, donde
cuenty con dos pabellones que su-
man 10000 melros cuadrados ¥
una plantilla de 170 trabajadores.
Gracias a la experiencia ¥ 2 tecno-
logias desamalladas pos su depar-
tamento de [+D, ha conseguido
satisfacer las necesidades de los
diferentes sectores usuarios como
la papeteria, ferrocarml, sidenirgl-

<o, alimentacion, etc.



