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Soy optimista de cara al futuro porque
en Espaiia crecerd el consumo de
mdquinas de alta productividad

En mi opinién, el cambio mas evidente en los tltimos
afios, tanto entre los usuarios de maquinas-herramienta
como entre sus fabricantes es la conviccién de la impor-
tancia de la inversion en I+D, el desarrollo de nuevas téc-
nicas y nuevas soluciones. Desde luego en Mazak esto
esta claro v es lo que posiciona a esta empresa japonesa en
una excelente situacion para seguir siendo la referencia
mundial. Ahora se ofrecen ya maquinas inteligentes y se
ofrecen funciones como control de vibraciones (reduce las
vibraciones y prolonga asi la vida de la herramienta, ade-
més de aumentar la productividad), compensacion de los
desplazamientos de las medidas debidos a cambios de
temperatura (compensa dilatacion en el cabezal y en el
bastidor de las maquinas), proteccion anticolisiones y avi-
sos verbales (especialmente pensados para operarios nue-
vos), registro del rendimiento de cabezales (informa sobre
temperatura de trabajo y desplazamientos del cabezal),
valoracién de tareas de mantenimiento y equilibrado de
componentes pesados, especialmente pensado para los
modelos Integrex verticales. Las maquinas ya no son sélo
hierro, son mucho mas y creo que esto es muy destacable
si miramos 15 afos atras.

Se buscan mdaquinas eficientes para fabricar piezas con
valor anadido en un niimero minimo de atadas y provee-
dores como Intermaher que aporten no solo producto sino
conocimiento, no solo precio sino rentabilidad. Soy opti-
mista de cara al futuro porque pienso que Espafia todavia
tiene que crecer en el sector de las maquinas de alta pro-
ductividad y en este segmento Mazak es lider en nuestro
pais y en el mundo. Es precisamente la tendencia de los
usuarios espafioles hacia este tipo de maquinas la que nos
hard aumentar nuestra actividad en Espaia.

En términos de unidades no descarto una leve caida de
ventas, pero se verd compensada por el mayor valor uni-

tario de las maquinas vendidas. Estoy convencido de que
Espaiia seguird los pasos de otros paises europeos como
Alemania o Italia vy de hecho va lo esté siguiendo, porque
observamos que las maquinas de mads valor siguen su
introduccién progresiva para la fabricacién de piezas
menos sensibles a una batalla de puro precio.

Creo que los datos corroboran esta opinién. El ano 2006
ya fue un ano récord para Intermaher. En el afio 2007 vol-
vimos a superar, en un 25 por ciento, la contratacién del
afio anterior.

Y en lo que llevamos de 2008 a pesar de los comentarios
de crisis nos estamos moviendo en los volamenes del afio
pasado. Son datos que demuestran que efectivamente las
empresas espafiolas se estin convenciendo de que necesi-
tan distanciarse con calidad y valor. B

Se buscan mdquinas eficientes
para fabricar piezas con valor
afiadido en un nimero minimo de

atadas y proveedores como
Intermaher que aporten no solo
producto sino conocimiento, no
solo precio sino rentabilidad

En la actualidad el sector de la fabricacion en Espana esta apostando cada vez mas por maquinas de alta productivi-
dad, es decir, en lo que yo conozco perfectamente que es la gama de Mazak, por los modelos Integrex, centros de cinco

ejes, centros horizontales y tornos multifuncién.
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