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bueno y los sectores mas interesados
han sido: energético, energias renova-
bles (eodlico), construccion de maqui-
naria (gruas, maquinaria de obras...).
Preguntaban por maquinas versatiles
con capacidad de abarcar, con garan-
tias de precision y capacidad de pro-
duccién, diferentes procesos de meca-
nizado en el minimo numero posible de
fases. Fresado, mandrinado, torneado,
rectificado... en el minimo numero po-
sible de movimiento de pieza”.

El mercado sigue indicando un gra-
do de incertidumbre muy grande en
cuanto a inversiones planificadas. Solo
en mercados emergentes o de gran
crecimiento como, China, India, Mala-
sia, Brasil, se puede notar que siguen
creciendo pero en el resto de merca-
dos como, por ejemplo, en Europa solo
se consultan inversiones sobre proyec-
tos concretos y de ejecucion a corto
plazo. Es decir, se consultan inversio-
nes con un claro objetivo de que sean
rentables por que ya disponen de un
proyecto al que se van a aplicar, la ma-
yoria para el Sector energético, centra-
les hidroeléctricas, centrales térmicas
o nucleares, sector edlico, industria del
gas y el petroleo.

HAIMER: IMPORTANTE
NUMERO DE VISITAS

José Marfa Sandes, reporta que
han tenido “un gran éxito durante la
pasada feria EMO, hemos recibido mas
de 1.050 visitas. Desgraciadamente la
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crisis en Espafna se esta notando en
los eventos internacionales ya que el
numero de visitantes no fue muy alto.
La cualificacion profesional de las visi-
tas recibidas ha sido bastante alta, nos
han visitado los responsables de com-
pras y de inversiones de grandes
cuentas europeas de diferentes secto-
res como automocion o aeronautica, y
el interés mostrado por nuestros pro-
ductos ha sido también muy alto.

En relacion a las visitas de clientes
espafioles hemos vendido durante la
feria una maquina de amarre térmico a
un importante grupo de fabricacion de
componentes para el automovil, y tene-
mos importantes proyectos para ma-
quinas de equilibrado y térmicas. Cada
afo vamos superando las expectativas
tanto en ndmero de visitas como en
cartera de pedidos durante las ferias.
Por ello, nuestra valoracion de la feria
ha sido muy positiva, al ser Haimer
GmbH lider de mercado en Alemania,
esto nos ayuda mucho de cara a ofre-
cer a nuestros clientes nuestra mejor
tecnologia de producto”.

“Haimer GmbH presenta cada afio
novedades tecnologias de sus produc-
tos, ya que dedica un 8% de sus bene-
ficios a inversion en |+D.
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Este ano presentamos el nuevo sis-
tema de salida de la refrigeracion inte-
rior, nuevas bobinas de induccion,
nuestro nuevo Tool Manager, nuevas
magquinas de equilibrado para muelas,
nuevo sistema de fijacion térmica con
pinza ER y nuestra patente de Safe-
Lock”.

Para Haimer los sectores mas inte-
resados han sido el aeronautico, mol-
de, automocion, buscando tecnologia
de fijacion térmica por induccion y
equilibrado de herramientas.

Respecto al mercado, en Europa si
se nota cierta recuperacion, pero en
Espafia todavia nos quedan unos anos
para poder tener el mismo optimismo.

INTERMAHER:
TENDENCIA POSITIVA

Roberto Hernando es rotundo: “La
Feria ha sido mucho mejor que la ante-
rior”. Y tiene motivos, “se han cerrado
contratos en Feria y tenemos expectati-
vas fundadas de cerrar mas en breve.
Por ello, nuestra valoracion de la Feria
es muy positiva”.

En el campo de la tecnologia, “es-
tamos ante una evolucion continua.
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